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H2020 y las PYMEs

~_+ 20% del presupuesto de LEIT (KETs) y Retos para financiar [+D+i
desarrollada por PYMEs

>+ 7% en forma de Instrumento para PYMEs



Instrumento para PYMEs

. El Instrumento PYME

Fase 1:
Analisis de viabilidad

* Viabilidad del
concepto.

« Analisis de riesgos.
* Régimen PI.

* Planteamiento de
proyecto.

* Busqueda de socios.
* Estudio de disefio/s.

* Estrategia de
innovacion

Plan de Negocios |

Subvencién (lump sum) =
50 k€ / 6 meses

Otros
fConsorcios
y/o PYMES

NCEPTO

Fase2: 1+D, Demo

* Desarrollo 1+D,
prototipos, y/o ensayos.

* “Demostrar” procesos,
productos o servicios
innovadores.

* Diseno de productos

* Planificacion y desarrollo
del escalado industrial.

* Actualizacion modelo de
negocio.

Reembolso de costes:
1-3 ME financiaciéon EC

Output: Plan de Negocio III'}
N “Investor ready” ‘

Esquema de “Mentoring y Coaching” para las PYMES beneficiarias
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PFOTOTIPO

Interesados en la empresa, no es
programa orientado a proyectos

Fase 3:
Comercializacion

* Etiqueta calidad para
proyectos exitosos.

* Acciones de soporte a
través de networking,
formacion, coaching,
informacion ,etc.

* Dirigidos a la gestion de
IPR, compartir
conocimiento y
promocion y difusion.

Sin financiacion directa

Con prioridad en

|

e — - -

Ventanilla PYME en los
instrumentos financieros
(deuda y capital)

s A (PRI S Do



Instrumento para PYMEs

¢ A QUIEN VA DIRIGIDO?

* PYMEs jovenes creadas con el objetivo de comercializar nuevo
conocimiento fruto de esfuerzos de I[+D, para cubrir una demanda
social o llenar un nicho de mercado ya identificado.

« Una PYME dinamica, joven o madura, que ha identificado una
nueva oportunidad de mercado y ha desarrollado un concepto para
aprovecharla a través de un producto o servicio innovador.



Instrumento para PYMEs

¢ QUE BUSCA EL INSTRUMENTO PARA PYMES DE H2020?

» Alto caracter innovador.
» Alto potencial de crecimiento.

e Caracter internacional /
Componente europea.



Instrumento para PYMEs en el
“camino de la innovacion”
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/
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pcP || pp

Compra publica
innovadora

Eureka,
EuroStars

14SME

EIT

“Joint Programming” (JPI1, ERA-NETs)
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Instrumento para PYMEs: Fase 1

Fase 1:
& Analisis de viabilidad

* Viabilidad del
concepto.

* Analisis de riesgos.
* Régimen PI.

* Planteamiento de
proyecto.

* Busqueda de socios.
* Estudio de disefio/s.

* Estrategia de
innovacion

Idea/Concepto
Plan de Negocios |

Subvencién (lump sum) =
50 k€ / 6 meses

Output: Plan de Negocio Il

Otros
IConsorcios
y/o PYMES

. El Instrumento PYME

Fase2: 1+D, Demo

* Desarrollo 14D,
prototipos, y/o ensayos.

* “Demostrar” procesos,
productos o servicios
innovadores.

* Disefio de productos

* Planificacion y desarrollo
del escalado industrial.

* Actualizacion modelo de
negocio.

Reembolso de costes:
1-3 M€ financiaciéon EC
12 -24 meses

Output: Plan de Negocio Il
“Investor ready”

_’z

Esquema de “Mentoringy Coaching” para las PYMES beneficiarias

Fase 3:
Comercializacion

* Etiqueta calidad para
proyectos exitosos.

* Acciones de soporte a
través de networking,
formacion, coaching,
informacion ,etc.

* Dirigidos a la gestion de
IPR, compartir
conocimiento y
promocion y difusion.

Sin financiacion directa

Con prioridad en

|

e

Ventanilla PYME en los
instrumentos financieros
(deuda y capital)




Instrumento para PYMEs: Fase 1

PROPUESTA

10 paginas de borrador de
plan de negocio
En cualguier momento del
ano
Con encaje tematico
Excelencia:
1. Objetivos

2. Relacion con la convocatoria
3. Concepto y enfoque

4. Ambicion

Impacto:

1. Usuarios / Mercado

2. LaPYME

3. Diseminacion y explotacion de
resultados

4. IPRYy aspectos regulatorios
Implementacion:

1. Plan de trabajo

2. Direccion de proyecto

3. Socios (si hay)

4. Recursos necesarios
Aspectos éticos y de seguridad

EVALUACION

Mismos criterios: Excelencia
Técnica, Impacto potencial y
calidad del plan de
implementacion).

4 Evaluadores por propuesta.

Evaluacion 100% remota. Sin
reuniones de consenso.

Participacion de nuevos perfiles
de expertos.

Se “aligera” la financial viability
check.

“Time to grant” = 3 meses
desde fecha de corte



Instrumento para PYMEs: Fase 1

¢, QUE SE FINANCIA EN FASE 1?

» Vigilancia tecnoldgica e Inteligencia economica (analisis de libertad de
accion)

* Prueba de concepto comercial (market o business model testing)

* BUsqueda de socios, si necesaria.

 Desarrollo integral de una estrategia de comercializacion. Responder a la
pregunta “; Como tendra éxito este negocio?”
 Plan de trabajo detallado para la Fase 2

» Tareas relacionadas Por |la propia empresa o

subcontratando

¢, QUE NO SE FINANCIA EN FASE 1°?

e [+D
 [nversidn en activos
» Marketing y publicidad



Instrumento para PYMEs: Fase 2

- El Instrumento PYME

Fase 1: Fase 3:
gys s ST s+ T . 2
Analisis de viabilidad Fase2: I+D, Demo Comercializacion
* Viabilidad del Desarrollo 14D, * Etiqueta calidad para
e concepto. prototipos, y/o ensayos. N proyectos exitosos.
- * Analisis de riesgos. “Demostrar” procesos, 2 Accic?nes de sopor?e a
.2_ 8 * Régimen PI. productos o servicios :raves de netwo':' king,
o 8 . innovadores. OFMacon, CoRRNg
isefio de productos —0—» -
S = pr'oyecto. . p * Dirigidos a la gestion de
-~ 4 * Busqueda de socios. Planificacion y desarrollo IPR, compartir
a8 * Estudio de disefio/s. del escalado industrial. conocimiento y
e « Estrategia de « Actualizacion modelo de promocion y difusion.
innovacion negocio.
Reembolso de costes:
Subvencién (lump sum) = 1-3 M€ financiacion EC Sin financiacion directa
50 k€ / 6 meses 12 -24 meses
Output: Plan de Negocio Il Con prioridad en
Output: Plan de Negocio Il “Investor ready” \

——— _______________________l____

Ventanilla PYME en los
instrumentos financieros

Esquema de “Mentoring y Coaching” para las PYMES beneficiarias (deiiday capital)




Instrumento para PYMEs: Fase 2

PROPUESTA

30 paginas de plan de .
negocio y plan de accion
En cualquier momento del
ano
Con encaje tematico

EVALUACION

Mismos criterios: Excelencia
Técnica, Impacto potencial y
calidad del plan de
implementacion).

4 Evaluadores por propuesta.

Evaluacion 100% remota. Sin
reuniones de consenso.

Participacion de nuevos perfiles
de expertos.

Se “aligera” la financial viability
check.

“Time to grant” = 6 meses
desde fecha de corte



Instrumento para PYMEs: Fase 2

¢, QUE SE FINANCIA EN FASE 2?

 Desarrollo de prototipos

» Realizacion de ensayos y demostraciones

* Procesos de escalado y/o industrializacion

 Actualizaciones en el modelo de negocio y acciones para su crecimiento y
replicabilidad

* [+D marginal

Por la propia empresao
subcontratando



Instrumento para PYMEs: Nivel de competencia

El Instrumento PYME

Fase 1: Fase2: Fase 3:
Andlisis de viabilidad I+D, Demo Comercializacion
* Viabilidad del concepto. . E:::;;c;llu 14D, prototipos, y/o - Etiqueta calidad para proyectos
- « Analisis de riesgos. N ' N exitosos.
E " ) * “Demostrar” procesos,
e o * Régimen PI. productos o servicios « Acciones de soporte a través de
g a + Planteamiento de proyecto. ¥ inncvadores. ¥ | networking, formacién,
8 g . Bisqueda de socios. » Disefio de productos coaching, informacion ,etc,
~ 3 |+ Estudio de disefiofs. * Planificacidn y desaercllo del - Dirigidos a la gestién de IPR,
m - . ) ) Otres escalado industrial. . .
% " = Estrategia de innovacion Consorcins yio o compartir conocimiento y
L - PYMES . Actual_lzaclﬁn madelo de promocion y difusidn.
negocio.
Sulvancida {ump sum) = Reembolso de costes:
50 kE / 6 rnezes - 1-3 M€ financiacidn EC Sin financiacién directa
12 -24 meses
Con prioridad en
_ Output: Plan de Negocio Il Ventanilla PYME en los
Output: Plan de Negocio ll P Mnvestor rea dg » instrumentos financieros
y (deuda y capital)
10% budget 88% budget 2% budget
Aproximadamente Aproximadamente
500 proyectos / afo 150 proyectos / aino

(estimacion) (estimacion)



Instrumento para PYMEs: Calendario 2014-2015

» Calendario 2014

e Fase 1:  Fase 2:

- 18/06/2014
« 24/09/2014 - 09/10/2014
« 17/12/2014 « 17/12/2014

 Calendario 2015

e Fase 1: * Fase 2:
e 18/03/2015  18/03/2015
e 17/06/2014 e« 17/06/2014
e 17/09/2014  17/09/2014
 16/12/2014 e 16/12/2014




Instrumento para PYMEs: Calendario 2014-2015

ALTERNATIVE 1 (RECOMMENDED BY THE EC):
1st cut-off - Phase l: 18/06/2014/jul-14 ago-14 Expected launching of selected projectséSeptember 2014
pre-financing of 50.000 Eu (25.000 Eu?)

Earliest projects finishing: Dec-14 ene-15 feb-15 Normal projectfinish

Final payment of 50.000 Eu (25.000 Eu?)

It cut-off - Phase 2 after 1st phase finkes: 18/3/2015

abr-15 may-.

Expected launching of selected profects: Sept. 2015

Pre-financing of 0,5-2,5 mil'ion Eu (60%?)

-5 jun-15  julkls o ago-15




Portal del participante

HORIZON 2020 DEDICATED SME INSTRUMENT - PHASE1 2014

HZODZ2Z0-5MEIMNST-1-2014 Sub call of: HZD20-SMEInst-2014-2015
Publication date 2013-12-11 Deadline Date Z2014-12-17 +17:00:00 (Brussels local time)
Budget £25,102,000 Main Pillar Industrnial Leadership
Status 01 reference 01 C361 of 11 December 2013
Call description Call documents Get support Subscribe to Motifications

Topics and submission service

Space-SME-2014-1§ME Instrument

ICT-37-2014-1: Opef Disruptive Innovation Scheme (implemented through the SME instrument)

MMP-25-2014-1: Acc@lerating the uptake of nanoctechnologies, advanced matenals or advanced manufacturing and
processing technologes by SME=s

PHC-12-2014-1: Clingal validation of biomarkers and,/or diagnostic medical devices

SF5-08-2014-1: Resfurce-efficient eco-innovative food production and processing

BG-12-2014-1: Supp@rting SMEs efforts for the development - deployment and markset replication of innovative solutions
for blue growth

SIE-01-2014-1: 5t lating the innowvation potential of SMEs for a low carbon energy system

IT-1-2014-1: Small Hsiness innovation ressarch for Transport

SC5-20-2014-1: Boofting the potential of small businesses for eco-innovation and a sustainable supply of raw materials
DRS-17-2014-1: Cntgal infrastructure protection topic ¥: SME instrument topic: "Protection of Urban soft targets and
urban critical infrastrjctures”

BIOTEC-53-2014-1: #ME boosting biotechnology-based industrnial processes driving competitiveness and sustainability

http://ec.europa.eu/research/participants/portal/desktop/en/opportunities/h2020/index.html



H2020 y las PYMEs

~_* 20% del presupuesto de LEIT (KETs) y Retos para financiar [+D+i
desarrollada por PYMEs

* 7% en forma de Instrumento para PYMEs

 13% en forma de:
« Research and Innovation Actions, Innovation
Actions (CPs)
« Fast Track to Innovation (FTI)
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Esquemas financieros del 7°PM vs H2020
(Tipos de proyectos)

SIZE
TIME

EXCELLENT

EuroStars-2
Access to
Risk Finance

RESEARCH + TECHNOLOGY DEVELOPMENT + DEMONSTRATION + EXPLOITATION




Esquemas financieros en Horizonte 2020
(Tipos de proyectos)

onia pyme J| BT e | SO FET
 RIAIA ] £3) X
z
% =
X (]
para PYMES E &
Innovation
[Fremios z %
£3

Acceso a
2

Mecanismo de deuda (Debt Facility)
Mecanismo de capital (Equity Facility)




Condiciones de financiacion

100% costes directos para acciones de 1+D, 0
universidades y entidades sin animo de lucro;

70% costes directos para acciones de innovacion

+ 25% tasa fija de costes indirectos en ambos casos

100% costes directos
+ 25% tasa fija de costes indirectos

70% costes directos
+ 25% tasa fija de costes indirectos
“CP pequeno de rapida tramitacién y con liderazgo industrial

FTI

Depende de la convocatoria
Co-financiacion EC-Paises miembro participantes
Call for tender

PRIZES Depende de la convocatoria

40% costes — Tasa media de cobertura (depende de cada pais)

Depende de la convocatoria y agencia gestora en cada pais



Instrumento para PYMEs

- El Instrumento PYME

Fase 1:

s Analisis de viabilidad

* Viabilidad del
concepto.

Analisis de riesgos.
égimen PI.

lanteamiento de
oyecto.

isqueda de socios.
udio de disefio/s.

50 k€ / 6 meses

Output: Plan de Negocio Il

Otros
fConsorcios
y/o PYMES

NCEPTO

Fase2: I1+D, Demo

* Desarrollo 1+D,
prototipos, y/o ensayos.

* “Demostrar” procesos,

productos o servicios
innovadores.

* Diseno de productos

* Planificacion y desarrollo
del escalado industrial.

* Actualizacion modelo de
negocio.

Reembolso de costes:
1-3 M€ financiaciéon EC
12 -24 meses

Output: Plan de Negocio Il
“Investor ready”
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OTOTIPO

Esquema de “MentoNng y Coaching” para las PYMES beneficiarias

PYMEs PYMEs “business
intensivas en innovation
1+D motivated”

Interesados en la empresa, no es
programa orientado a proyectos

Fase 3:
Comercializacion

* Etiqueta calidad para
proyectos exitosos.

* Acciones de soporte a
través de networking,
formacion, coaching,
informacion ,etc.

* Dirigidos a la gestion de
IPR, compartir
conocimiento y
promocion y difusion.

Sin financiacion directa

Con prioridad en

|

- ___________.o:______l____

Ventanilla PYME en los
instrumentos financieros
(deuda y capital)
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Instrumentos para PYMEs en H2020

En una galera romana dice el centurion a los esclavos:

- Tengo dos noticias para vosotros, una buena y otra mala. ¢ Cual
gueréis primero?.

- iLa buenal!. jDanos la buena primero!.

- Hoy va a venir Julio César, y vais a desayunar chocolate con churros.
- iBravo!. jViva Julio César!. ;Y cual es la otra noticia?.

- Que viene a hacer esqui acuatico.

LA BUENA NOTICIA LA MALA NOTICIA

* Instrumentos propios para la * Enfoque tematico.
innovacion en las PYMEs: L .
L * “Olvido” de las micro-PYMEs.
Mas agiles, con menor carga
administrativa, sin consorcios.  Sigue siendo lento. Y el indice
. de contenidos “es raro”.
* Facilidad para subcontratar.

- Elegibilidad del IVA.  La gran diferencia con SBIR.

* El papel de las Iniciativas.



iMUCHAS
GRACIAS!

evagarcia@rtdi.eu
91 5485459

R T D8
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